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( SIRKET TANITIMI )

Al caginda kazanan sirketler i¢in

Organik Buyume

Departmani.

Gorunurluk ve trafigi, tamamen satisa odakliyoruz. Talep Uretmeyi

onceliklendiren organik buyume departmaniyiz.

Al Gorunurlagu SEO ABM Marketing Pipeline First Organic™
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Clovo. BIZ NEYIZ?

(o)

Ajans degiliz.
Organik buyume departmaniyiz.

Clovo, sirketler icin disaridan calisan bir organik biiyiime departmanidir. Icerik, SEO ve Al

gorunurlugunu hizmet kalemi olarak degil; buyume sisteminin bir parcasi olarak sizlere
sunuyoruz.

Ajans ne yapar? Clovo ne yapar?

Kanal bazinda cikti uretir: rapor, icerik, Kanallari tek sistemde birlestirir.
Kampanya. Performans kanalin icinde Gorunurlugu talebe, talebi takip edilebilir
Kalir; satisa baglanmasi size kalir. satis firsatina donusturur.

Ajanslar cikti uretir, departmanlar ise sonuc¢. Clovo olarak, yogun is ciktilarina deqil;
performansa ve gelir uretimine odakliyiz.
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Clovo. YENI DUNYA

( vemioonva )

Satin alma karari
artik burada basliyor.

Alici once ariyor ve soruyor. Dogru yerde gorundugunuzde guven olusur; guven toplantiya,

toplanti satisa donusur.

Al RN Guven RN Toplanti RN Satis
Gorunurluk & oneri Otorite & kanit Nitelikli talep Pipeline & gelir

Bu zincirin herhangi bir halkasi kopuksa buyume durur. Trafik varken talep yoksa, sorun

kanalda degqil, sistemin kurgusundadir.

Clovo bu zincirin tamamini tek c¢ati altinda kurar: gorunurluk, guven, talep ve satis
takibi ayri ajanslara degil, ayni sisteme baglanir.
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CIOVO. METODOLOJI - PIPELINE FIRST ORGANIC™

< METODOLOJI )

Gorunurluk degil,
talep uretiyoruz.

Pipeline First Organic™; organik buyumeyi trafik hedefiyle deqil, satis firsati hedefiyle

kurgulayan dort asamali sistemdir.

Otorite

Ku.r.ucu perspektifi ve uzman icerikle kategori otoritesi insa 5TORITE

edilir.

Gorunurluk

SEO ve Al gorunurlugu ile alici, karar asamasinda markayla S
GORUNURLUK

karsilasir.

Talep

@ Icerik, itirazlari karsilayarak nitelikli talep ve toplanti Uretir. TALEP

Satis Hunisi

Talep CRM'e baglanir; satis firsatlari olculebilir ve takip .
R : SATIS HUNISI
edilebilir hale gelir.
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Clovo. SISTEMIN 3 KATMANI

< SISTEMIN 3 KATMANI >

Uc katman,
tek sistem.

Buyume sistemi u¢ katmanin birbirine baglanmasiyla calisir. Tek basina hicbiri yeterli
deqildir; asil gug, ucunun ayni mimaride birlesmesidir.

Al Gorunurlugu

ChatGPT, Claude, Gemini ve arama motorlarinda markanin onerilen kaynak haline
n gelmesi. AEO ve GEO ile yapay zekanin kisa listesine girmek.

SEO

Ana kelimeye deqil, karar yolculugunun tamamina yayilan semantik gorunurluk.
Arastirma yapan aliclyl dogru anda yakalayan icerik mimarisi.

Hesap Tabanli Pazarlama

Kurucu ekibin liderliginde, hedef kitlenize ulasmanizi sagliyoruz. Klasik outreach
B yontemlerini, sinyal tabanl ve Kisisellestirilmis hale getiriyoruz.
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Clovo. ODAK ALANI - Al VISIBILITY

< ODAK ALANI )

Al araclarinda
gorunur olun.

Musterileriniz artik hizmet ararken dogrudan yapay zekaya soruyor. "Bu alanda kimlerle

calisabilirim?" sorusunun cevabinda markanizin yer almasi, yeni kisa listenin ilk sarti.

ChatGPT Claude Gemini

Oneri & kisa liste Arastirma & karsilastirma Arama entegrasyonu

Klasik SEO Google icin optimize eder; AEO ve GEO ise iceriginizi yapay zekanin anlayacagi,

alintilayacadi ve dnerecedi bicimde yapilandirir. Ikisi ayni sistemde calistiginda, hem arama
sonuclarinda hem Al yanitlarinda gorunur olursunuz.

AEO ve GEO; markanizi yapay zekanin onerdigi kisa listeye sokar. Gorunmuyorsaniz,
alicinin degerlendirme listesinde hi¢ var olmamis sayilirsiniz.
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Clovo. SUREC

Coome )

Nasil
calisiyoruz.

Bes asamali, tekrarlanabilir bir operasyon. Her asama olculebilir ciktiya baglanir; buyume

tahmine degil, sisteme dayanir.

Audit

Gorunurluk, talep ve satis arasindaki kopukluklarin tespiti; ANALIZ
kanal bazl darbogaz analizi.

Roadmap

Onceliklendirilmis bliylime yol haritasi; hizli kazanimlar ve PLAN
stratejik yatirimlar ayristirilir.

Kurulum

Teknik altyapi, icerik mimarisi, kanallar ve CRM tek sistemde KURULUM
devreye alinir.

Optimizasyon

Veriye gore surekli iyilestirme; icerik, donusum ve kanal iYILESTIRME
performansi duzenli optimize edilir.

Olgiim

KPI raporlari ve pipeline gorunurlugu; her ay ne degisti, net OLCUM
olarak raporlanir.

O OEENORENONENO
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Clovo.

( wamit )

4 ayda
olculebilir sonug.

Oxford Danismanlik, pazara sifirdan giren bir B2B hizmet mar
gorunurlugu ve satis hunisi yoktu. Clovo bu markayi 4 ayda o

buyume sistemine donusturdu.

Toplam Lead Odeme Alinmis Miisteri

1.200+ 118
< 4 aylik faz > (.«.m.um)

Ort. MUsteri Degeri Ik Misteri

25.000 TL 2,5 Ay
< R — > <gt’]ven ingas sonr05|>

KANIT - VAKA CALISMASI

kasiydi. Bilinirligi, organik

culebilir talep ureten bir

Potansiyel Pipeline

25M TL

< CRM'de takipte >

En Guclu Kanal

LinkedIn

<founder-led>

Web sitesi, SEO, icerik, Linkedln, reklam, topluluk ve CRM ayni mimaride calisti. Asil

basari kanallarin tek tek performansi degil, birbirine baglanma bicimiydi.
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Clovo.

< EKIiBIMIiZ >

Uzmaniarimiz

sizin i¢in ¢aligiyor.

Mediha Acikdilli
(Yonetim Ortagi - Kreatif)

Nihal Bulut
(Partnerlik Yoneticisi)

Omer Ozbey
(Inbound Marketing)

Clovo. - Sirket Tanitimi1 2026

Nazmi Taha Macit
(Yonetim Ortagi)

Sila Akarsu
(GTM Engineer)

Busra Sahin
(SEO Specalist)

Firdevs
(Mutluluk Yoneticisi)

KANIT - VAKA CALISMASI

Recep Yurtoren
(Yonetim Ortagi - BT)

Celal Sari
(Web Design)

Suzan Sedef Celik
(Performance Marketing)
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	Clovo.
	AI çağında kazanan şirketler için

	Organik Büyüme
	Departmanı.
	Görünürlük ve trafiği, tamamen satışa odaklıyoruz. Talep üretmeyi önceliklendiren organik büyüme departmanıyız.
	AI Görünürlüğü
	SEO
	ABM Marketing
	Pipeline First Organic™


	Clovo.
	BIZ NEYIZ?
	BIZ NEYIZ?


	Ajans değiliz.
	Organik büyüme departmanıyız.
	Clovo, şirketler için dışarıdan çalışan bir organik büyüme departmanıdır. İçerik, SEO ve AI görünürlüğünü hizmet kalemi olarak değil; büyüme sisteminin bir parçası olarak sizlere sunuyoruz.
	Ajans ne yapar?
	Kanal bazında çıktı üretir: rapor, içerik, kampanya. Performans kanalın içinde kalır; satışa bağlanması size kalır.

	Clovo ne yapar?
	Kanalları tek sistemde birleştirir. Görünürlüğü talebe, talebi takip edilebilir satış fırsatına dönüştürür.
	Ajanslar çıktı üretir, departmanlar ise sonuç. Clovo olarak, yoğun iş çıktılarına değil; performansa ve gelir üretimine odaklıyız.
	Clovo.
	YENI DÜNYA
	YENI DÜNYA



	Satın alma kararı
	artık burada başlıyor.
	Alıcı önce arıyor ve soruyor. Doğru yerde göründüğünüzde güven oluşur; güven toplantıya, toplantı satışa dönüşür.
	AI
	Güven
	Toplantı
	Satış
	Bu zincirin herhangi bir halkası kopuksa büyüme durur. Trafik varken talep yoksa, sorun kanalda değil, sistemin kurgusundadır.
	Clovo bu zincirin tamamını tek çatı altında kurar: görünürlük, güven, talep ve satış takibi ayrı ajanslara değil, aynı sisteme bağlanır.


	Clovo.
	METODOLOJI · PIPELINE FIRST ORGANIC™
	METODOLOJI


	Görünürlük değil,
	talep üretiyoruz.
	Pipeline First Organic™; organik büyümeyi trafik hedefiyle değil, satış fırsatı hedefiyle kurgulayan dört aşamalı sistemdir.
	Otorite
	Kurucu perspektifi ve uzman içerikle kategori otoritesi inşa edilir.
	OTORITE


	Görünürlük
	SEO ve AI görünürlüğü ile alıcı, karar aşamasında markayla karşılaşır.
	GÖRÜNÜRLÜK


	Talep
	İçerik, itirazları karşılayarak nitelikli talep ve toplantı üretir.
	TALEP


	Satış Hunisi
	Talep CRM’e bağlanır; satış fırsatları ölçülebilir ve takip edilebilir hale gelir.
	SATIŞ HUNİSİ


	Clovo.
	SISTEMIN 3 KATMANI
	SISTEMIN 3 KATMANI


	Üç katman,
	tek sistem.
	Büyüme sistemi üç katmanın birbirine bağlanmasıyla çalışır. Tek başına hiçbiri yeterli değildir; asıl güç, üçünün aynı mimaride birleşmesidir.
	AI Görünürlüğü
	ChatGPT, Claude, Gemini ve arama motorlarında markanın önerilen kaynak haline gelmesi. AEO ve GEO ile yapay zekânın kısa listesine girmek.

	SEO
	Ana kelimeye değil, karar yolculuğunun tamamına yayılan semantik görünürlük. Araştırma yapan alıcıyı doğru anda yakalayan içerik mimarisi.
	Hesap Tabanlı Pazarlama
	Kurucu ekibin liderliğinde, hedef kitlenize ulaşmanızı sağlıyoruz. Klasik outreach yöntemlerini, sinyal tabanlı ve kişiselleştirilmiş hale getiriyoruz.


	Clovo.
	ODAK ALANI · AI VISIBILITY
	ODAK ALANI


	AI araçlarında
	görünür olun.
	Müşterileriniz artık hizmet ararken doğrudan yapay zekâya soruyor. "Bu alanda kimlerle çalışabilirim?" sorusunun cevabında markanızın yer alması, yeni kısa listenin ilk şartı.
	ChatGPT
	Öneri & kısa liste

	Claude
	Araştırma & karşılaştırma

	Gemini
	Arama entegrasyonu
	Klasik SEO Google için optimize eder; AEO ve GEO ise içeriğinizi yapay zekânın anlayacağı, alıntılayacağı ve önereceği biçimde yapılandırır. İkisi aynı sistemde çalıştığında, hem arama sonuçlarında hem AI yanıtlarında görünür olursunuz.
	AEO ve GEO; markanızı yapay zekânın önerdiği kısa listeye sokar. Görünmüyorsanız, alıcının değerlendirme listesinde hiç var olmamış sayılırsınız.

	Clovo.
	SÜREÇ
	SÜREÇ


	Nasıl
	çalışıyoruz.
	Beş aşamalı, tekrarlanabilir bir operasyon. Her aşama ölçülebilir çıktıya bağlanır; büyüme tahmine değil, sisteme dayanır.
	Audit
	Görünürlük, talep ve satış arasındaki kopuklukların tespiti; kanal bazlı darboğaz analizi.
	ANALIZ


	Roadmap
	Önceliklendirilmiş büyüme yol haritası; hızlı kazanımlar ve stratejik yatırımlar ayrıştırılır.
	PLAN


	Kurulum
	Teknik altyapı, içerik mimarisi, kanallar ve CRM tek sistemde devreye alınır.
	KURULUM


	Optimizasyon
	Veriye göre sürekli iyileştirme; içerik, dönüşüm ve kanal performansı düzenli optimize edilir.
	İYILEŞTIRME


	Ölçüm
	KPI raporları ve pipeline görünürlüğü; her ay ne değişti, net olarak raporlanır.
	ÖLÇÜM

	Clovo.


	4 ayda
	ölçülebilir sonuç.
	Oxford Danışmanlık, pazara sıfırdan giren bir B2B hizmet markasıydı. Bilinirliği, organik görünürlüğü ve satış hunisi yoktu. Clovo bu markayı 4 ayda ölçülebilir talep üreten bir büyüme sistemine dönüştürdü.
	Toplam Lead

	1.200+
	Ödeme Alınmış Müşteri

	118
	Potansiyel Pipeline

	25M TL
	Ort. Müşteri Değeri

	25.000 TL
	İlk Müşteri
	2,5 Ay
	En Güçlü Kanal

	LinkedIn
	Web sitesi, SEO, içerik, LinkedIn, reklam, topluluk ve CRM aynı mimaride çalıştı. Asıl başarı kanalların tek tek performansı değil, birbirine bağlanma biçimiydi.
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	KANIT · VAKA ÇALIŞMASI
	EKİBİMİZ


	Uzmanlarımız
	sizin için çalışıyor.
	Mediha Açıkdilli
	(Yönetim Ortağı - Kreatif)
	Nazmi Taha Macit
	(Yönetim Ortağı)
	Sıla Akarsu
	(GTM Engineer)
	Recep Yurtören
	(Yönetim Ortağı - BT)
	Nihal Bulut
	(Partnerlik Yöneticisi)
	Büşra Şahin
	(SEO Specalist)
	Celal Sarı
	(Web Design)
	Ömer Özbey
	(Inbound Marketing)
	Firdevs
	(Mutluluk Yöneticisi)
	Suzan Sedef Çelik
	(Performance Marketing)
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